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Welke mogelijkheden ontstaan er  

• Crossselling van andere 
diciplines

• Doorontwikkeling 
contractvorm (NEN2767)

• Werken met 
hoogwaardige technologie

• Opleiding nieuwe 
medewerkers
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Stelling 1:

De onderhoudsmedewerker is de
ambassadeur bij de klant
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Stelling: 2

Alleen grote klanten ( > € 2 mln.)
staan open voor

Customer Intimacy


	Welke mogelijkheden ontstaan er  
	�Stelling 1:�
	Stelling: 2	

